
«J’ai un vrai job
que  j’aime et que
j’ai choisi. Je viens
de m’acheter
une voiture »

Lucie
Vendeuse Textile en boutique
Bac Pro Commerce

Après la 3ème ou un CAP   BAC Pro en 3 ans

Commerce
La Formation
Les Enseignements

BAC Pro en 3 ans
22 semaines de stage

Français

Anglais

Arts Appliqués

Economie - Gestion

Mathématiques
Sciences Physiques
Histoire - Géographie
Education Civique

Education Physique
et Sportive
Prévention Santé
Environnement

Enseignement 
Professionnel
Formation en milieu 
Professionnel
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Le Métier
Les Débouchés

Le conseiller de vente
L’activité s’exerce auprès de la clien-
tèle sur le point de vente. Il met en 
œuvre des techniques relationnelles 
adaptées aux différents comporte-
ments des clients. Il informe, il 
conseille et il oriente le client vers le 
produit ou le service adapté à ses 
besoins.

Boutiques indépendantes

Franchise

Grande Distribution

*h
eb

do
ma

da
ire

BTS Commerce international, Tourisme... 

Possibilité de stage
à l’étranger

Qualités requises
Être intéressé par la filière, avoir le sens du 
contact, avoir une attitude axée sur le ser-
vice au client.

Lycée Professionnel  
Pôle Tertiaire

Construis ton avenir, apprends un métier.
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1 Bis, rue du maréchal de Lattre de Tassigny - 52115 SAINT-DIZIER - Tél : 03 25 56 51 73
contact@estic.fr - www.estic.fr


